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Economia

Comem,

L’operazione

dalriscattoaldecollo

Ora fa shopping in Germania

« L’azienda di
Montebello leader
negli accessori per
trasformatori ha
acquisito il 1007
della Weidmann
Optocon di Dresda

ROBERTABASSAN

MONTEBELLO VICENTINO
Dalriscatto al decollo fino al-
la prima acquisizione. Pren-
deil volo la Comem di Mon-
tebello Vicentino che in po-
co pia di tre anni, da fine
2020, si e sganciata dalla
multinazionale svizzera
Abb, ha aperto un’unita ope-
rativa in Cina, ha inaugurato
una piattaforma logistica a
Singapore, € cresciuta di ol-
tre il 20% dei ricavi su base
annua e ha appena fatto sua
un'azienda in Germania.
L’impresa leader nella pro-
duzione di accessori e isola-
tori per trasformatori di po-
tenza e di distribuzione da
quasi 35 milioni di fatturato
consolidato, con quartier ge-
nerale a Montebello Vicenti-
no e 160 dipendenti com-
plessivi, si potenzia ora nella
manutenzione predittiva dei
sistemi e delle reti elettriche
con l'acquisizione di Weid-
mann Optocon a Dresda, nel
cuore della “Silicon Saxony”,
il distretto europeo di eccel-
lenze della microelettronica.
Cinque giorni fa e diventata
Comem Optocon, controlla-
taal100%.

La strategia

«Optocon é dadecenniunri-
ferimento nella sensoristica
e nei sistemi di misura della
temperatura con fibra ottica
- spiega Luca Vivian, ammi-
nistratore delegato di Co-
mem -. Sin dai primi approc-
ci e, in seguito, nel percorso
di negoziazione con la pro-
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Acquisizione Foto di gruppo dopo il closing: Luca Vivian ceo di Comem secondo da s, il cfo Andrea Zanardo quarto
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Strategia
Il gruppo
vicentino
si potenzia
nella
manuten-
zione
predittiva
dei sistemi
ereti
elettriche

]
Numeri
Fatturato
consolidato
di 35 milioni:
crescitadi
oltreil 20%
su base
annua negli
ultimi 3 anni

prieta, il gruppo svizzero
Weidmann, abbiamo apprez-
zatoillivello elevato di com-
petenza tecnica del team,
con una presenza importan-
te di ingegneri elettronici,
softwaristi, fisici dello stato
solido e matematici puri. Nel
percorso di crescita di Co-
mem la tecnologia della fi-
bra ottica risultava essere un
importante tassello mancan-
te». Ed ecco che, accanto al
potenziamento del portafo-
glio prodotti, Comem entraa
pieno titolo anche nel setto-
re della sensoristica e dei si-
stemi ottici «con riferimento

A Dresda Comem ha acquisito la Weidmann Optocon
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ad ambiti applicativi quali le
microonde e i sistemi a ra-
diofrequenza, i semicondut-
tori, il controllo dei motori
elettrici e la chimica indu-
striale».

La crescita

Un'acquisizione che porta
Comem, uno dei pochissimi
marchi mondiali di accesso-
ri a dividersi il mercato (85%
é destinato all’export), ad ac-
celerare la crescita con nuo-
vi orizzonti anche nella ricer-
ca e sviluppo. Per l'azienda
vicentina, a tutti gli effetti so-
cieta manageriale, un nuovo

tassello nel percorso che I’ha
portata in tre anni ad accele-
rare. Ci hanno visto lungo
nel 2020 la finanziaria regio-
nale Veneto Sviluppo con la
Faxolif, gia distributore di
Comem nel sud-est asiatico,
che hanno “sganciato” I'a-
zienda dalla svizzera Abb,
portandola a correre da sola
mantenendo le radici nel Vi-
centino. «Siamo contenti -
aggiunge Diego Tognetti, di-
rettore generale di Fvs Sgr,
socio di Comem per conto
del Fondo sviluppo Pmi - di
aver supportato Comem in
questi anni che hanno visto
la societa crescere su molti
mercati internazionali rima-
nendo sempre con le radici
industriali ben salde in Italia.
Comem rappresenta un cam-
pione del nostro territorio e
un progetto di successo che
ha confermato il posiziona-
mento di leader nel proprio
settore. L’acquisizione per-
mettera al gruppo di aggiun-
gere valore consentendo un
ulteriore salto dimensiona-
le». Il volo continua.

* Gli AuM, asset under
management, raggiungono
12,4 miliardi

Marchi: «l risultati 2023
hanno superato le attese»

Banca Finint chiude il suo
2023 con risultati «migliori
di sempre»: gli AuM (Asset
under Management) del
gruppo raggiungono i 12,4
miliardi di masse in gestione
afavore di terzi, di cui 8,5 mi-
liardi nel wealth manage-
ment e nell’asset manage-
ment segnano un aumento
del 23%. Cresce del 43% il

Banca d’affari

Finint, I'utile sale a 18,9 milioni (+17%)

margine di intermediazione
che raggiunge i 126 milioni
conun margine finanziario e
da servizi a 115,8 milioni
(+36%) e ricavi da commis-
sioni a 95,4 milioni (+36%)
parial 76% del margine di in-
termediazione. In crescita
(+17%) anche 1'utile netto che
raggiunge i 18,9 milioni con-
troil6,2 milionidel 2022.
Considerati «ottimi» i risul-
tati della partecipata Finint
Investment, che raggiunge
un utile netto di 6,8 milioni
(+78%) e AuM a 5 miliardi
(+28%). Potenziamento
dell’organico a 670 dipen-

Evoluzione
Ildg
Innocenzi
«llnuovo
piano
strategico
2024-2026
saraainizio
estate»

denti(da590 del 2022).
«L'aumento a doppia cifra
dellaredditivita - commenta
I’ad Fabio Innocenzi - riflette
la crescita del gruppo ed é
ben supportato da requisiti
patrimoniali solidi, con un
Total capital ratio pari al
17,06% a livello consolidato,
e da indicatori equilibrati di
liquidita. I risultati testimo-
niano la capacita con cui ci
presentiamo al mercato e
con cui stiamo delineandole
linee strategiche del prossi-
mo piano 2024-2026 che sa-
rapresentatoainizio estate».
«I risultati del 2023 hanno

confermato e superato le
aspettative - commenta il
presidente Enrico Marchi -.
Pur in uno scenario macroe-
conomico complesso, siamo
stati capaci di raggiungere i
migliori risultati di bilancio
di sempre. Con l'integrazio-
ne dell’area private banking
e gestione Npesi e rafforzato
il nostro perimetro d’azione
e siamo diventati una banca
d’affari integrata e specializ-
zata». Nello sviluppo del
gruppo rilevante la gestione
dei fondi del Pnrr nell’ambi-
to del turismo sostenibile e
Piani urbani integrati.

Brevi

Intesa Sanpaolo
Nuovo piano da 120 miliardi
per il rilancio delle imprese

Intesa Sanpaolo ha lanciato un nuovo
programma di finanziamenti da 120 mi-
liardi fino al 2026 per il rilancio delle
aziende. Il piano “Il tuo futuro € la nostra
impresa” ha I'obiettivo di accompagnare
i progetti di Pmi, micro-imprese, filiere
agroalimentari e del turismo, terzo setto-
re e siarticola su tre direttrici: transizione
5.0 ed energia, crescita sui mercati este-
ri, sviluppo digitale e cybersecurity. E
comprende una rinnovata sinergia con
Sace e altri soggettiistituzionali.

Foglie d’Oro
Il pavimento in legno
finalista al Compasso d’oro

Foglie d’oro Il ceo Brotto con 'arch. Piva

L’azienda Foglie d’Oro di Rosa ¢ finalista
al premio Compasso d’oro 2024 con il
pavimento in legno denominato Regolo,
disegnato dall'architetto Marco Piva. La
premiazione & in programmaiil 20 giugno
2024 e tutti i progetti/prodotti candidati
saranno esposti in una mostra pubblica
fino al 1S settembre a Milano, all'Adi Desi-
gn Museum. «Un orgoglio», dichiarail ceo
Fabio Brotto. E la prima azienda in ltalia
nel settore superficiin legno ad avere ap-
plicato la blockchain ai propri prodotti.

In Sudamerica
Athena Group si estende
Nasce Sportech Brazil

Athena Group, con sede ad Alonte, an-
nuncia il lancio di Sportech Brazil, la nuo-
va azienda distributiva nata all'interno di
Vedamotors, consociata di Athena dal
1998. Sportech punta a diventare un
punto di riferimento in America Latina
nella distribuzione di marchi internazio-
nali nei settori specifici delle moto
off-road, delle moto adventure e in quel-
lo della mountain bike. Il lancio segue
I'acquisizione di Innteck, in novembre, e
rientra nel piano di Athena volto a conso-
lidare ed estendere laforza distributiva.

Gruppo Ali
Prosegue la govemance
della famiglia Canella

Gruppo Ali Gianni e Marco Canella

Dopo la scomparsa del fondatore France-
sco Canella, il cda del gruppo Ali ha stabi-
lito che a succedergli alla presidenza del-
Marco Canella; la holding gestisce la go-
vernance e il coordinamento finanziario
della famiglia Canella, e ricomprende le
societa Ali spa, di cui Marco Canella & di-
rettore finaziario, e Ali Immobiliare. Presi-
dente di Ali Supermercati & stato nomi-
nato il secondogenito Gianni Canella, dal
2012 vicepresidente e ad della societa.




